Eibero 18-AGO-2018

dapag. 26

Dir. Resp.: Pietro Senaldi foglio1 /2

www.dstastampa. it Tiratura: 75108 - Diffusione: 25982 - Lettori: 21 5000: da enti certificaton o autocentificati Superficie: 41 %

AFFARI A QUATTRO RUOTE

I catorci diventano splendori in tv

Dal 30 agosto su Dmax il format sui motori che da 13 anni appassiona gli inglesi
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|an Il format originale, landato
nel 2003 nel Regno Unito sul ca-
nale Discovery Beal Lime, ¢ ami-
valo ura alla quatordicesi-
ma stagione, 13 delle quali con la
stessa coppia di protagonisti, vale
a dire il mago del business auto-
mobilistico Mike Brewer e il ge-
nio della meccanica Edd China.
E ora, dopo 15 anni di compra-
vendite di auto d'epoca in terma
d'oltremanica e occasionalmen-
te d'oltreoceanc, seguite in wito
il mondo da appassionati di mo-
tori ma anche dal grande pubbli-
co curloso di vedere come dei vec-
chi catorci possono essere riporta-
ti all'antico splendore, arriva I'a.
datamento nostrano del pro-
gramma cult inglese: Affari a
quattro ruote Italia, in prima tv
assoluta dal 30 agosto alle 21.25
su Dmax, canale 52 del digitale
terrestre.

A differenza della versione ori-
ginale, stavolta i protagonisti so-
no tre anziché due, i - ovwila-
mente - grandi espert del settore
e ognuno con un ruolo ben preci-
s0. Ognuna delle imprese raccon-
tate nei 6 episodi, realizzat da Pe-
sci Combatientd per Discovery [
i3, prende infau i v al
fiuto del romano Salvatore Nobili
detto “Donald” (e basta un’oc-
chiata per capire perché venga
paragonatoa Trump), 70 anni vis-
suti praticamente sempre a con-
tatio con le auto visto che gia nel
primo dopoguerra il padre posse-
deva un’officina: & lui, imprendi-
tore di grande esperienza - negli
anni '60 ¢ diventato distributore
della Morgan per l'lalia e dal
1997 ¢ proprietario di “Gialloqua-
ranta”, concessionaria di Rolls
Royce ¢ Bentley diventata un pun-
to di riferimento per gli amand
delle auto d’epoca e un centro as-
sistenza tra i pil conosciuti - a se-
tacciare il mercato a caccia di oc-
casioni, «attraverso vari canali,
dai giomali al passaparolas, indi-

viduando le vetture che, rimesse
a nUovo, possono essere rivendu-
te portando al tre soci un buon
profitto. «Siamo andati a cercar-
ne anche di abbandonate nei ca-
scinali», racconta, «ma abbiamo
voluto dei modeli alla portata di
tutd, come la Golf cabrio o la Uno
Turbo, piuttosto che orlentarci su
quelli di lusso, perché in effetti so-
no quelll pia ricercatis,
Entraquindi in scena il campa-
no Antonello “Nello® Salzano,
detio “H Principe” per | suol modi
garbati, grande collezionista di
auto sportive (tra i suoi gioielli, an-
che la Ferrari 250 GT convertibile
2" serie del 1960 usata nel film La
Pantera Rosa di Blake Edwards ¢
una rarissima Giulietta Spider Ve-
loce FF «di cul esistono solo 12
esemplari+) ed esponente di spic-
codi ACIStorico, che ha il compi-
10 di condurre la trattativa. «Do-
nald & il boss, o sono il suo mana-
gers, spiega, «sono io a valutare
se il prezzo d’acquisto & consono
al valore del veicolo, per garantir-
< un buon margine di guadagno,
ad acquisiare, a coordinare il re-
stauro e a fare #l test drive, occu-
pandomi poi della venditas.
Vendita che naturalmente non
sarebbe possibile senza l'inter-
venio di Riccardo Angeli alias "il
Profeta”, il meccanico dalle mani
d'oro: milanese d’adozione, una
laurea in Automotive Design, ¢
lui a ridare nuova vita a veicoli se-
gnatl dal tempo, grazie a sapient
riparazoni, iverniciature, sostitu-
zoni di pezzi (spesso quasi intro-
vabili), spiegate passo passo nei
dettagli, tenendo d’occhio la spe-
sa perché sia davvero un buon al-
fare. Con un solo rammarico:
aver potuto fare «solo pochi up-
grade a queste “vecchie signore”»
dal punio di vista tecnico, per ren-
derle pil affidabili senza radime
lo spirito, perché in lalia ¢'¢ una
filosofia conservatrice in questo
mondo. Magan in futuro mi fa-
ranno giocare un po’ di piiis,

© smcraf o ewats




